
NÉGOCIATIONS COMMERCIALES : 
COMMENT S'ORGANISER DANS LE 
CONTEXTE DE LA LOI EGALIM 2 ?

M A R D I  1 9  O C T O B R E  2 0 2 1
1 7 H 3 0  -  1 9 H 0 0

ÉVÈNEMENT

R É U N I O N  À  D I S T A N C E  
( L E  L I E N  D E  C O N N E X I O N  V O U S  S E R A  T R A N S M I S  P R O C H A I N E M E N T )

 
E T  À  L ' A N I A  S O U S  R É S E R V E  D E  P L A C E S  D I S P O N I B L E S  :

9  B O U L E V A R D  M A L E S H E R B E S  -  P A R I S
 

V O U S  A V E Z  D E S  Q U E S T I O N S  ?  P O S E Z - L E S  D E S  M A I N T E N A N T  S U R  L E
F O R M U L A I R E  D ' I N S C R I P T I O N  

 
POUR VOUS INSCRIRE CLIQUEZ ICI

https://forms.gle/XChC9QK44hseRbSY6
https://forms.gle/SnDPFSXYgxugctke7


La loi Besson-Moreau impactera
durablement et profondément 

les prochaines négociations
commerciales. 

 
Afin que les entreprises puissent anticiper

et se préparer à maîtriser ce nouveau
cadre réglementaire, l'ANIA vous propose

une session de préparation.

PROGRAMME

https://forms.gle/XChC9QK44hseRbSY6


Introduction 
Jean-Philippe André, Président de l’ANIA 

 
Présentation 

Nicolas Genty, Avocat fondateur du Cabinet Loi & Stratégies
Philippe Duvocelle, Coach & Business Consultant

Les principales mesures de la loi Besson-Moreau (Egalim 2)
CGV / Négociation / Contractualisation

L’entrée en vigueur de ces mesures
Les pistes de réflexion pour préparer les négociations 2022

 
Conclusion 

Miloud Benaouda, 
Président de la Commission industrie - commerce 

de l'ANIA
 

PROGRAMME/INTERVENANTS

https://forms.gle/XChC9QK44hseRbSY6

